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Jesper vill forandra byggbranschen - kan
fa nationellt pris
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Kontor, fikarum, lager och verkstad i ett. Utan egen lokal far skapbilen manga funktioner.
Foto: Ming Limsjo

Fér mindre an ett halvar sedan startade Jesper Gronfoss sitt
byggforetag.

Nu hoppas han forandra byggbranschen - och pa kopet kan han
bli prisad nationelit.
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Historien kdnns igen.

Skoltrott pa gymnasiet. Borjade jobba tidigt. Sade upp sig och startade
eget med en idé om att gora saker annorlunda.

Men Jesper Gronfoss vill inte férandra med ny teknik, avancerade
maskiner eller nista stora innovation.

I stdllet handlar det om fasta priser, tydlig kommunikation och att vaga
sidga nej nir ett jobb inte passar - nagot som han sjilv tycker dr ovanligt
inom byggbranschen.
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Lediga stunder &r fa. Men nér de val dyker upp tilloringas de oftast med sambon, hunden
eller ett fiskespo i handen. Foto: Ming Limsjo

Kunddialog, transparens och tydlighet. Enligt Gronfoss anvinder
manga byggforetag sddana ord for att beskriva sig sjdlva. Den
avgorande skillnaden visar sig i praktiken, menar han.

- Bara den senaste ménaden har jag varit ute och tittat pa fyra eller fem

jobb dir kunden borjat med att sdga: ”Vi skulle ha haft en hantverkare,
men fick aldrig ndgon offert” eller ”De dok aldrig upp.”

Om han bedomer att ett uppdrag inte ar aktuellt ger han i stillet besked
direkt.

- Kommer vi till ett stille och kinner att det hir jobbet inte ar for oss,
siger vi det till kunden direkt. Kunden ska inte behdva ga med falska
forhoppningar och vinta pa en offert som aldrig kommer.

- Ménga andra firmor latsas vara intresserade men nir det vial kommer
till kritan skiter de i att svara.




Han har sténdig kontakt med kunden och konsulterar nastan allt. Missforstand kan kosta
mycket i langden. Jesper tror ocksa att det hjalper att han &r med i hela arbetsprocessen
istallet for att det &r uppdelat pa flera olika personer. "Eftersom att jag blir bade séljare,
kalkylerare och byggare sa far jag ju en battre helhetsbild.” Foto: Ming Limsjo

Karridren borjade som fonsterputsare pa ett foretag. Men nir
uppdragen blev for fa bestimde sig Jesper istillet for att leta egna
kunder - vilket inte blev s uppskattat av arbetsgivaren.

- Det blev lite struligt. De kunde liksom inte férse mig riktigt med jobb
hela tiden. Da tankte jag, ja men fonsterputs kan jag, jag kan vil leta
egna kunder. Men det far man ju inte géra da, for det blir
konkurrerande verksamhet. S da blev det att vi gick skilda vigar.

Istillet blev det vidareutbildning inom branschen och anstiallning i
andra byggforetag i tio 4r innan han bestimde sig for att satsa pa eget
foretag i varas.

- Jag sa upp mig och startade det hir. Da kinde jag att ska jag kora det
hir nu da maste jag satsa hart.

Var du ridd for att misslyckas?

- Det dr klart, det ar alltid lite sa. Man tédnker ju, fan tdnk om det inte

gar liksom. Men nej, jag hade nog bestimt mig di lite grann. Sé jag
kidnde bara att nu kor vi och gar det sa gar det.




Det var inte tankt att ndgon gravmaskin skulle behdvas for jobbet, men nar marken visade
sig vara ojdmn var det bara att hyra in en. Foto: Ming Limsj6

Mer arbete - men mindre jobb. Sa beskriver Gronfoss skillnaden
mellan att vara anstilld och att driva eget.

- For mig kanns det inte riktigt som ett jobb.

Att vara sin egen chef dr en stor del av férklaringen.

- Det blir roligare att ga till jobbet. Det finns arbetsgivare som tummar
pa sidkerheten och bara tinker pa vad de sjalva ska fa in i fickan. Da
tappar man arbetsglddjen.

Samtidigt understryker han att det ocksa finns manga bra arbetsgivare.
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Favoritverktyget &r hammaren. Det &r alltsa inte bara en fordom att byggarbetare gillar

hammare. "Den anvands mer &n vad den ar byggd for egentligen,” sdger Grénfoss och listar
bade det ena och det andra den kan géra. Foto: Ming Limsjo

Snart kan arbetet ocksa resultera i en utmaérkelse — och 20 000 kronor.

Jesper dr nimligen nominerad till "Arets féretagare” i Bokios

entreprendrstavling, som uppméarksammar verksamheter som gor
skillnad i sitt lokalsamhalle. Vem som helst kan skicka in en
nominering, men vem som lyfte fram just honom vet han inte.

- Jag har ingen aning. Jag fick bara ett mejl egentligen om att jag fanns
med pa den listan.

Hur mycket hoppas du pa att vinna?

- Ja, alltsa for min del tycker jag vil ndstan att nomineringen ar
roligast. Men det dr klart — vinner man sa ar det alltid nagonting. Da
blir man ju lite stolt.

Det var ju 20 000 kronor i prispengar ocksa. Gar de in i foretaget?
- Ja det skulle jag tro.
Det blir inget nytt fiskesp6?

- Nej det kan jag inte sdga. Det aterinvesteras direkt. 20 000 ricker inte
jattelangt i byggsviangen egentligen, men det blir vil kanske nagon
maskin.




