
Тримайся за старі стандарти, і твій бізнес виграє! (СПОЙЛЕР: ні!) 🚫☕ 
 
2025 рік приніс нові тенденції на ринок кави, і вони вже активно його змінюють. Чи 
варто до них дослухатись та впроваджувати у свій бізнес? Ми б сказали, що 
однозначно ТАК! Насправді серед таких “інсайдерських” тенденцій є досить очікувані та 
логічні процеси. Давайте розглянемо найцікавіші з них детальніше. 
 
- Попит на specialty-каву в вендингу зріс на 30%. Чи пов’язано з безсонними ночами 
через постійні тривоги? Мабуть. Однак також варто зауважити, що сьогодні споживачі 
все більше шукають високоякісну спеціалізовану каву, навіть у вендингових автоматах. 
Клієнт став вимогливішим і це факт.  
 
- 85% клієнтів оплачують покупку безконтактно. Це вже давно не секрет, що 
безконтактні платежі стають нормою. Це зручно та швидко, оскільки це економить час 
на обробку готівки, що покращує ефективність і зменшує витрати. 
 
- 60% покупців обирають еко-упаковку. Екологічність - це корисний тренд. Зважаючи на 
це інвестування в еко-упаковку стає не тільки необхідністю, а й вигідним конкурентним 
фактором, який демонструє ваш бізнес як соціально відповідальний. 
 
А тепер розберемо висновки 🌟 
Щоб триматись “на плаву” треба враховувати усі зовнішні фактори, які впливають на 
бізнес.  
 
1. Дбайте про якість та будьте гнучкими під смаки споживачів. Замість того щоб 
просто переходити на дорожчі продукти, стежте за актуальними трендами смаків і 
уподобань. Підлаштовуйтесь під потреби ваших клієнтів, щоб залишатись 
конкурентоспроможними. 
2. Інвестуйте в безконтактні платежі для зручності ваших клієнтів. Пропонуйте 
спрощену та швидку оплату, щоб полегшити процес покупки і зробити його більш 
комфортним для споживачів. Це зменшує час обробки та підвищує лояльність. 
3. Враховуйте еко-тренди та інвестуйте в екологічні рішення. Переходьте на 
еко-упаковку не просто як вимогу часу, а як спосіб показати відповідальність перед 
клієнтами і планетою. Це додасть вашому бізнесу додаткових конкурентних переваг. 
 
EasyVending на ринку вже 15+ років. Завдяки досвіду, ми знаємо, як не тільки “вижити” 
в кризу, але і вивести бізнес на новий рівень. Ми не лише постачаємо кавове 
обладнання, але й допомагаємо вам адаптуватися до змін, щоб ваш бізнес залишався 
на крок попереду.  
 
А ви вже адаптували свій бізнес до цих змін? 🚀 
 
#вендинг #кава #бізнес #прибутковийбізнес #технології #автоматизація 
#підприємництво #новітнітехнології #рентабельність #кавовийбізнес #франшиза 
#інвестиції #майбутнєвендингу #акademiavending #сучаснібізнесрішення #зростання 
 
 


