La forma més innovadora de vendre un pis
a Barcelona aquest 2021

El mén ha canviat després de
la pandémia del 2020. Tots
els sectors de la societat s’han
vist afectats i, per descomp-
tat, també la compravenda

de pisos a grans ciutats com
Barcelona. El comportament
dels compradors és diferent

i els antics models de venda
d’immobles s’han quedat
obsolets, fent s d’eines
desfasades que no responen
a les exigéncies actuals del
mercat. En aquesta situacio,
seguir insistint en paradigmes
tradicionals liderats, princi-
palment, per 'eleccié d’agen-
cies immobiliaries per vendre
una propietat, comporta una
serie de conseqiliéncies que no
beneficien al venedor.

Per a qui vulgui vendre el seu
pis a Barcelona aquest any,

la soluci6 passa forcosament
per una alternativa adaptada a
les noves necessitats, flexi-

ble i amb un coneixement
exhaustiu del mercat immobi-
liari. Eixamplepis, liderat per
I’assessora immobiliaria Laura
Grinod, cobreix aquestes
mancances. I els exits obtin-
guts fins a la data evidencien
que aquest és el cami a partir
d’aquest 2021.

Només de particular
a particular

No agencies és el text més
comu en els anuncis de venda
de pisos entre particulars. No
agéncies és el text més ignorat.
I qui té un pis a la venda en

portals digitals es veu sepultat
sota una allau de trucades
d’immobiliaries. Queé falla? El
sistema. Laura Grifié compta
amb més de 30 anys d’experi-
éncia en el sector immobiliari
i ajuda a vendre un pis de
particular a particular mitjan-
¢ant técniques innovadores,
procedents dels Estats Units,
com una web independent
per a cada pis i un sistema de
video-visites. En la nova reali-
tat, el venedor és independent,
ven entre particulars, estalvia
temps, diners, preocupa-
cions i guanya més diners
amb la venda del seu pis.

Adéu comissions
abusives

Iavantatge més notoria de
vendre un pis amb aquest
sistema ¢és I’absencia de paga-
ments d’altissimes comissions
a ageéncies immobiliaries que,

en alguns casos, arriben a
assolir tants per cent desor-
bitats que disminueixen el
benefici final del venedor. Un
preu fix de gestio soluciona
aquestes situacions abusives
tan comuns.

Web per a cada pis i
video-visites
estratégia d’ Eixamplepis

es sustenta sobre un sistema
multicanal que garanteix una
venda rapida i amb ¢éxit de
I’habitatge. Fins ara totes les
expectatives de venda reque-
ien en la inserci6é d’anuncis en
portals immobiliaris pero, ac-
tualment, Laura Grifi6 advoca
per una estratégia global.

Es parteix de la base d’un
estudi prevenda exhaustiu que
permet tracar un perfil del
potencial comprador. Un cop
establert, es fan s d’eines es-

pecifiques de marqueting im-
mobiliari i s’opta per solucions
d’avantguarda: webs propies
independents per a cada pis,
allunyades dels classics portals
immobiliaris ja saturats; Us
intel-ligent i dirigit de les
xarxes socials, per arribar al
comprador de forma directa;

i solucions creatives de provat
éxit com I’elaboracid de video-
visites de pisos. No és el classic
Tour 360° sind que, a través
d’un video, és possible visitar
un pis com si el futur compra-
dor el veiés de forma presenci-
al, pero des de la comoditat del
seu mobil o ordinador.

En definitiva, a ’hora de
vendre un pis a Barcelona,
no es tracta de fer quatre
fotos i penjar-les a Inter-

net sind d’elaborar un pla
d’acci6 personalitzat, adaptat
a les demandes personals del
venedor i també de la socie-
tat i analitzar el moment que
es viu actualment. Només
d’aquesta manera s’asse-
gura una venda exitosa.
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