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ORNAMENTACAO

Cintia Magno

do apenas em lo-

jas especializadas,

mas em pequenas

vendas, nas feiras
e até mesmo pela internet.
Desde que as medidas mais
rigidas de isolamento soci-
al comecaram a ser ameni-
zadas em Belém, a oferta
de vasos e mudas de plan-
tas ornamentais tem ocu-
pado cada vez mais espaco
da cidade. Para quem, além
de gostar, tem um bom co-
nhecimento sobre o cultivo,
mais do que uma ativida-
de que ajudou a enfrentar a
pandemia, o cuidado com as
plantas também passou a ser
visto como uma boa oportu-
nidade de renda.

A atencdo a quantidade
ideal de luz, agua e aduba-
cdo que as plantas exigem ja
faz parte da rotina da eco-
nomista Rosemira Siqueira
Pinto, 41 anos, ha pelo me-
nos 15 anos. Diante da ne-
cessidade de se manter em
isolamento em casa em de-
corréncia da pandemia do
novo coronavirus, porém, os
hébitos se intensificaram até
omomento em que o quintal
ficou pequeno para as mu-
das cultivadas.

“Durante a quarentena eu
fiquei estudando bastante, fiz
varios cursos on-line gratui-
tos e cada planta que eu ti-
nha, ia vendo como pode-
ria melhorar”, conta. “Se eu
ndo tivesse feito isso, ndo sei
como eu teria passado por
toda essa situacdo da pande-
mia. Cuidando das plantas eu
acabei diversificando a mi-
nha atenciio e pude me ocu-
par com outras coisas, para
além da pandemia emsi”.

A experiéneia ja cultivada e
o novo conhecimento busca-
do deram tdo certo que logo
Rosemira viu o espaco de
casa ficar pequeno. Foi quan-
do os vizinhos comecaram a
perguntar se ela vendia mu-
das, despertando a ideia de
buscar uma renda extra com
aatividade. A partir das plan-
tas que ja tinha em casa e
com a ajuda do esposo, 0 bio-
logo André Ravetta, 45, Rose-
mira comecou a fazer as mu-
das para os vasos comprados
€ montou uma pequena ex-
posicdo das plantas, pela pri-
meiravez, no ultimo dia trés.

Ao novo negocio a econo-
mista deu o nome de Jardi-
neira Muiraquiti. “Eu nun-
ca pensei em ganhar di-
nheiro com plantas, eu sem-
pre tive essa atividade como
um hobby. Mas durante a
pandemia eu pude perceber
que eu posso ganhar dinhei-
ro com uma coisa que eu
gosto de fazer”, considerou.
“Essa foi a minha primei-
ra experiéncia e, apesar do
cansaco, eu fiquei tio feliz
que quero fazer de novo”.

Foi também a partir de um
gosto pessoal que o aposen-
tado Jorge Peixoto, 58,e 0 ad-
ministrador Wilson José de
Oliveira, 57, deram inicio ao
JP Garden Truck. Em ju-
nho de 2019, o casal deci-
diu expor algumas das mu-
das provenientes das plantas
que eles ja tinham no quin-
tal. As primeiras mudinhas
foram vendidas ali mesmo,
na frente de casa, até que
eles perceberamaboa aceita-
¢do e decidiram investir mais
no negocio em busca de uma
renda extra.

“Comecamos na frente de
casa, depois fomos para uma
drea mais préxima da Feira
da 25 e acabou dandotiocer-
to que decidimos investir em
umakombi”, conta Wilson,

Com o veiculo decorado,
Wilson e Jorge comecaram
a circular pelo entorno do
bairro do Marco, até que en-
contrassem um local de pa-
rada ideal para a proposta
do negdcio, o canteiro cen-
tral da avenida Romulo Mai-
orana. Antes de dar inicio as
vendas no local, eles conver-
saram com os moradores do
entorno e legalizaram a ins-

ganham muito

mais espaco
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Interesse pelas plantas ornamentais cresceu bastante durante o
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talacdo junto as autoridades.
Nio demorou para que o re-
torno aparecesse.

“Antes da pandemia vimos
que ja tinha uma aceitagéo,
mas, com a pandemia, perce-
bemos que o interesse cres-
ceu bastante”, observa, ao ex-
plicar que durante a pan-
demia o negdcio funcionou
no sistema delivery. “O nosso
publico é formado por mui-
tas pessoas holisticas, misti-
cas, entiio as plantas que tém
essa referéncia de protecdo
saem bastante, como € o caso
da ‘espada de Sdo Jorge’, que
protege a casa. Qutras espéci-
es estdo ligadas ao saudosis-
mo, sdo plantas que as pes-
soas lembram da infancia, da
casa da avo, de uma madri-
nha, como € o caso da que
é conhecida popularmente
como ‘onze-horas™.

Entre os pedidos recebi-
dos pelo engenheiro agré-
nomo Clark Alberto Sou-
za, 29, um bom volume
diz respeito as chamadas
‘plantas de sombra’, como
as da familia das ariceas,
que incluem uma espécie
muito procurada nos ulti-
mos meses, a ‘costela-de-
addo’. “Isso é muito em
decorréncia de um esti-
lo de decoracdo que esta
muito em alta hoje, que é
o urban jungle, como se
fosse uma ‘floresta’ den-
tro de casa”. Ele conta que
desde a faculdade se in-
teressou pela area e por
algum periodo trabalhou

em uma floricultura como
o responsavel pelo cuida-
do com as plantas.

Com a chegada da pan-
demia, porém, o engenheiro
agrénomo acabou sendo des-
ligado da empresa e foi nes-
se momento que ele viu uma
boa oportunidade de iniciar
um negocio proprio, a Nati-
va Jardim. “Logo no inicio da
pandemia 0 movimento nas
floriculturas caiu bastante e
eu e outros colegas acaba-
mos saindo da loja”, lembra.
“Mas com o passar dos dias
eu notei que a demanda por
plantas estava aumentando
e vi um mercado promis-
sor, foi quando eu criei um
perfil no Instagram”.

MUDAS

Antes da pandemia, Clark
conta que ja costumava fa-
zer algumas mudas para
vender aos amigos e co-
nhecidos que sabiam que
ele trabalhava com o ramo.
Com a saida do emprego e
a pandemia, porém, ele de-
cidiu intensificar a divulga-
¢do do negdcio. A partir das
publica¢des nas redes soci-
ais, 0 agronomo recebe en-
comendas de mudas e plan-
tas e faz a entrega a domi-
cilio, além de compartilhar
dicas de cultivos, etc.

“Aumentou bastante a
procura. Atendi muitos ca-
sos de pessoas que nio ti-
nham nenhuma planta em
casa e que, com a pande-
mia, tiveram mais tempo

periodo da pandemia, tanto que algumas pessoas viram no cultivo e
venda desses vegetais uma oportunidade de se ganhar uma renda extra

para se dedicar e decidiram
investir nas plantas”, conta.
“A demanda foi tanta nesse
periodo que varios amigos
que ndo trabalhavam com
isso, também passaram a
trabalhar nesse periodo da
pandemia”.

Além da internet, Clark
oferece suas plantas na Feira
da Pedreira, aos finais de se-
mana. Mas a ideia é, em bre-
ve, poder montar um espago
fisico para o empreendimen-
to. “Nesse mercado é preci-
so buscar diversificar sem-
pre. O que fez a diferenca du-
rante a pandemia foi a entre-
ga porque as pessoas ainda
estavam com receio de sair
de casa e de 14 mesmo podi-
am fazer o pedido”.

MUDANCAS

Até mesmo para quem ja
atua h4 mais tempo no ramo,
a pandemia trouxe mudan-
cas. Em funcionamento ha
oito anos e com um espaco
fisico grande, uma loja ins-
talada no bairro de Batista
Campos, a Floricultura Mil
Flores, viu a demanda por
plantas ornamentais aumen-
tar em 60% durante o pe-
riodo da pandemia do coro-
navirus. Um crescimento ja-
mais esperado pelas socias-
proprietarias Silvia Oliva Ca-
valeiro e Cilene Cavaleiro.

“0 movimento foi tio gran-
de que, como consequéncia,
tivemos que contratar fun-
cionarios extras e um mo-
toqueiro para atender a de-
manda do delivery”, aponta
Silvia. “Logo quando acabou
o lockdown tivemos que con-
trolar a frente da loja porque
as pessoas formavam fila”.

As historias que chegavam
até Silvia e Cilene neste pe-
riodo eram parecidas, “Aten-
demos muitas pessoas que
nunca tiveram contato com
plantas e, por estarem em
isolamento em casa, passa-
ram a se interessar”, con-
ta Silvia. “Muitos clientes
nos relataram que nao sabi-
am como teria sido passar
por esse periodo de isola-
mento se ndo fosse as plan-
tas porque elas exigem um
cuidado que acaba ocupan-
do a mente. A gente espera
que esse movimento conti-
nue porque planta é vida”.

Emalta, oestilode
decoracdoconhecidocomo
‘urban jungle’ costuma incluir
ocultivodeplantasnointerior
dasresidéncias,passando
aideia deumafloresta
urbana. Dentreas espécies
indicadas para oestiloestdo
aschamadas ‘plantasde
sombra’,comoéocasodas
samambaia, jiboia, costela-
de-addo, entre outras.

Castro

© Apesardeja gostarde plantas, sobretudode
flores,a historiadora e professora Raquel Castro,
35, foiuma das pessoas queaproveitou o maior
tempo emcasa, em decorréncia da pandemia,
para colocar mais verde dentrode casa.
“Eujatenteialgumasvezes colocar plantasem
casa, masnunca tiveum tempopara mededicar
de fato.Coma pandemia, estandoemcasa,
comeceia tervontade. Comeceicomumaede
repenteja queria outra, outra, outra. Quando

eu vija estava pedindomudas porai”,sorri.
“Eucomeceiumtratamentopara transtornode
ansiedade com psicélogo e terapia porque fiquei
muito aflita durantea pandemia e,paramim,
asplantasajudarambastantetambém, foiuma
terapiaalternativa paramim”.

Aos poucos oespacoverde do quintal foi crescendo
eahistoriadora conta que,nomomento,elae

a familia ja sededicama criacdodeuma horta.
Comopassardotempo,alémdeRaquel, o
bem-estar proporcionado pelas plantas também
atraiu oseu esposoe oseufilho.“Toda tarde,
quandondochove,nds trés descemospara o
quintal, aproveitopara olhar as plantas, ver se
estdodoentes ou precisando de alguma coisa,
oMiguel (seu filho, de trés anos) fica brincando
nomeio dasplantas, entdoacabou envolvendo
todosnds, todaa familia”.

@ TambémnocasodaprofessoraGraca

Alves, 70,0quintal é espaco derelaxamento.

Ela conta que sempre gostou de plantase
animais e, durantea pandemia, também pode

se dedicar mais a paixao. “Foium periodoem
queeupudedarmaisatencdoasplantasea
natureza mesmodentrode casa. Eu costuma
conversar com elas quando eu vou molharporque
asplantasséoseresvivose, portanto, também
precisam deumcarinho,atencdo. Sendotiver esse
cuidadoelasndovdopara frente”.

Apesarde gostar de todas as espécies que tém
emcasa, Graga conta que o ‘xodd maior é

pelas plantas quedéo flores."Eundo canso
deolhar paraasminhasflores. Elas trazem

uma energia,acalmam,serenam. E uma terapia,
realmente, eja conhecida”.
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