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“Foi da mercearia que eu mantive e eduguei os meus filhos”

Item caracteristico des- Foi através do traba-
se tipo de comércio, a lho em mercearia tam-

Mercearias resistem em Belém

Em meio ao crescimento da presenca de redes de supermercados, as mercearias se mantém firmes

nos bairros da capital paraense. Em alguns destes comércios, ainda da pra comprar “a retalho”

balanca também faz par-
te da memoria da Casa
Nossa Senhora de Naza-
ré, mercearia comanda-
da pelo comerciante Ma-
rio Sérgio de Luz, 46, no
bairro de Sdo Bris. Repe-
tindo os passos de mui-
tas das histérias que en-
volvem esse tipo de co-
mércio em Belém, Mario
Sérgio conta que a mer-
cearia também foi inicia-
da por seu pai e depois
assumida por ele.
“Estamos ha 36 anos aqui
e esse ponto sempre foi
uma mercearia. Quando
meu pai comprou um pon-
to de um comerciante por-
tugués, ja era mercearia”,
recorda. “Eu lembro que
ela ja tinha o nome de Casa
Nossa Senhora de Nazaré
e como nos somos uma fa-
milia paraense e devota de
Nossa Senhora de Nazaré,
mantivemos o nome”.

bém que o comercian-
te Pedro Silveira, 67, ga-
rantiu o sustento da fa-
milia. H4 35 anos no
ramo, ele comegou tra-
balhando com o cunha-
do e 10 anos depois mon-
tou a propria mercearia,
instalada até hoje na Fei-
ra da Bandeira Branca,
no bairro do Marco.

“Foi da mercearia que
eu mantive e eduquei os
meus filhos e é de onde
sobrevivo até hoje”, con-
ta. “Eu considero que
esse atendimento cara a
cara é que da a longe-
vidade das mercearias e,
para mim, é também o
meu bem-estar. Muitas
pessoas gostam de vir
e conversar um pouco,
ver o produto de per-
to e levar so aquilo que
ela vai precisar, sejaum
quarto, meio quilo ou o
quilo inteiro”.
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local que nunca mudou de funcdo.
Segue vendendo arroz, feijdo, fari-
nha, carvio, enlatados, mamadeiras,
pentes de cabelo, sandalias de borra-
cha, produtos de higiene, produtos
de limpeza e o que mais for de ne-
cessidade da freguesia assidua.

“Aqui sempre foi mercearia. Na-
quele tempo (década de 40) ele ven-
dia até mesmo peixe que chegava
para ele direto do porto naquelas es-
teiras. Hoje ndo vendemos mais pei-
Xe, mas continuamos como merce-
aria, vendendo um pouco de tudo”,
conta Jodo Alaflson, que hoje geren-
cia 0 comércio que permanece como
propriedade da familia do fundador.
“Depois que o seu Carlos faleceu, a
mercearia passou para a filha, Mas,
por causa da idade, ela ja nio pode
mais vir. Essas prateleiras o seu Carlos
dizia que encomendou de um alemio
e até hoje, depois de tanto tempo, elas
seguem firmes, madeira mesmo”.

Para Jodo Alailson, além das pra-
teleiras em madeira, a propria forma
de organizagdo do comércio deve
resistir ainda por bastante tempo.
Para ele, ainda que outros formatos
de coméreio tenham surgido e se es-
palhado pela cidade, o que faz com
que as tradicionais mercearias per-
durem ¢ a fidelidade dos clientes.
“Tém clientes que vém aqui sem-
pre, quando estio precisando de al-
guma coisa mais rapida, uma neces-
sidade mesmo”, considera. “Tem cli-
entes aqui de mais de 40 anos”.

A fidelidade dos clientes também
faz parte do patrimonio deixado ao
advogado e comereiante Otévio Ro-
drigues, 35, pelo pai. Instalada em
um casariio no bairro do Umarizal,
a Casa Santa Quitéria também man-
tém até hoje a finalidade que lhe
foi atribuida anos atrds. “O que eu
sei é que os escritos do prédio sio
centendrios e que sempre foi uma
mercearia. Ela pertencia a outra fa-
milia, o0 meu pai arrendou e man-
teve como mercearia e depois com-
prou em 1983. Apos o falecimento
do meu pai, em 2017, eu assumi e ve-
nho mantendo as mesmas caracte-
risticas”, conta Otavio.

“Como as mercearias tradicionais,
nos vendemos de tudo um pouco,
itens de armarinho, alimentos nio pe-
reciveis, material de limpeza, materi-
al de higiene, papelaria, lanches e no
periodo da tarde e noite acaba tendo
essa caracteristica mais de bar tam-
bém porque vendemos um vinho, um
whisky, uma cerveja”.

CONVERSAS

Além da grande variedade de itens,
Otdvio atribui a presenca dos clien-
tes também &s conversas que o espa-
¢o tradicional do bairro proporciona.
Ele conta que os clientes da mercea-
ria ndo tém como caracteristica che-
gar ao local com uma lista de com-
pras, como habitualmente as pessoas
fazem nos supermercados. Normal-
mente elas vao em busca de uma ne-

cessidade que, em alguns casos, pode
nem estar tao concentrada nos produ-
tos vendidos, mas também na prépria
companhia e amizade conquistada.

“Temos clientes que eram do meu pai
€ que permanecem comigo. Tem alguns
que jd eriaram uma relacfio de amizade,
temos um grupo de WhatsApp s6 com
esses clientes que as vezes vém até aqui
nfo necessariamente para comprar al-
guma coisa, mas porque querem con-
versar um pouco”, conta. “Dessa forma
atradicfio vai se mantendo”,

A tradiciio se repete na Casa San-
dra, mercearia presente hd 60 anos
no bairro de Canudos. Assim como no
caso de Otdvio, a comerciante Sandra
Dornelas, 54, também viveu a infincia
brincando entre as prateleiras da tra-
dicional mercearia iniciada pelo pai.
Apos asua partida, hd trés anos, a filha

cal de venda de géneros alimenticios
e itens de primeira necessidade, mas
também como ponto de encontro en-
tre amigos e vizinhos do bairro. “Mo-
radores de muitos anos do bairro aca-
bam vindo e se encontrando aqui.
Eu mantive a tradi¢do”, conta Sandra,
que também salvaguarda a antiga ba-
lanca de ferro usada pelo pai desde o
inicio do negocio.

Morador do bairro, o administra-
dor Ivaney Fernandes, 44, foi clien-
te do pai de Sandra e se mantém até
hoje. “J4 frequentava antes quando o
seu Jlio ainda era vivo, me mudei do
bairro, retornei e voltei também a ser
cliente da mercearia”, conta. “E um
local super agradavel, que s6 frequen-
tam amigos, entfio ¢ muito tranquilo
vir e bater um papo”.

No bairro da Cidade Velha, a re-
lacio de proximidade com os clien-
tes mais assiduos também ndo falta.
O comerciante Carlos Rodrigues, 53,
deu inicio & mercearia Gaviio Dou-
rado ainda em 1982 e, desde entiio,
mantém os mesmos habitos caracte-
risticos desse tipo de coméreio.

“0 que as pessoas mais vém com-
prar é meio quilo de agticar, um quar-
to de mortadela, um litro de farinha”,
conta, ao reforcar que mantém a tra-
dicdo das chamadas vendas ‘a reta-
lho’. “As necessidades variam de acor-
do com o dia e horirio. Pela manha as
pessoas vém em busca do ovo fresco,
dafarinha, do charque. Aos domingos,
apos o almoco, alguns clientes mais
antigos vém para tomar uma cerve-
jinha. Estou ha quase 40 anos nesse
ponto, ento esse contato direto com
o cliente, essa relagio que se cria é o
que mantém vivas as mercearias”.

Ainda que a balan¢a moderna e ele-
tronica esteja presente no mercado,
a antiga balanca de ferro é outra tra-
dicdio que Carlos nio abre mio. Ela
estd com ele desde o inicio do negdeio
e permanece funcionando com preci-
sdo, ele se orgulha em dizer. “Eu ainda
uso muito ela, principalmente quan-
do falta energia. No tem erro, ela vai
estar sempre pronta para trabalhar.
Muita gente ji chegou querendo colo-
car prego nela, mas ndo vendo”.

Ja pensou em fazer um trabalho voluntario?

Em 5 de dezembro, celebramos o
Dia Internacional do
Voluntariado.

Além de ter importancia social,
o trabalho voluntario proporciona

bem-estar e alegria a quem o realiza.

Conheca nosso Programa de Voluntariado
e participe de agoes em beneficio
de quem mais precisa.

Aponte a camera
do seu celular para
o codigo e saiba
como se inscrever!
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