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Livrarias de rua resistem ao tempo

Para além das grandes redes que costumam concentrar um volume maior de vendas, as livrarias de rua
seguem resistindo ao tempo e reunindo quem mantém uma relacao de afetividade com os espacos de leitura

LEITURA

Cintia Magno

a contramdo da

presenca cada vez

maior dos eletréni-

cos nas diversas re-
lages do dia a dia, uma
pesquisa encomendada pelo
Sindicato Nacional dos Edi-
tores de Livros (SNEL)
aponta que o mercado de li-
vros cresceu no Brasil no ano
passado. De acordo com o
levantamento, 2021 registrou
um crescimento de 29,36%
em volume de vendas de li-
Vyros no pais, em comparacio
ao ano anterior. Para além
das grandes redes que costu-
mam concentrar um grande
volume de vendas, as livrari-
as de rua seguem resistindo
ao tempo em Belém e reunin-
do quem mantém uma rela-
céo de afetividade com os es-
pacos de leitura.

Foi dentro de um banheiro
da Universidade Federal do
Para (UFPA) que a histdria
da Livraria Confraria do Li-
vro teve inicio. Durante a atu-
acdo no movimento estudan-
til, enquanto ainda era estu-
dante da faculdade de histd-
ria, o hoje professor Expedi-
to Quaresma decidiu dar ini-
cio a atividade de livreiro. De
la para ca ja se passaram 30
anos e a livraria voltada, prin-
cipalmente, para as obras de
ciéncias humanas, exatas e
de educacdo, segue resistin-
do. “A livraria continua fun-
cionando dentro da UFPA,
mas dois meses antes da pan-
demia decidimos montar um
espaco também para o publi-
€O que ndo vai a universida-
de, mas com a pandemia fi-
camos com as atividades pre-
senciais interrompidas e ago-
ra estamos retomando”.

No espaco instalado no
bairro de Sdo Bras, as cen-
tenas de livros enfileirados
nas prateleiras que preen-
chem todas as paredes sdo
um convite a curiosidade.
Em cada espago é possivel
encontrar um autor novo ou
mesmo um exemplar de um
velho conhecido de leitu-
ras anteriores. Essa relacfo
afetiva criada entre os que
apreciam a leitura e o espa-
co é uma das caracteristicas
mais marcantes das livrari-
as de rua, na opinido do pro-
fessor Expedito.

“A gente se entende como
uma livraria de resisténcia
mesmo porque, hoje, a gran-
de concorréncia das livrari-
as pequenas sio as multina-
cionais e a internet. Somen-
te na pandemia mais de 100
livrarias foram fechadas no
Brasil inteiro por nio con-
seguirem cONCorrer com es-
sas multinacionais”, conside-
ra. “Mas o nosso proposito
é continuar mesmo porque €
muito prazeroso vir até o es-
paco, manusear o livro, con-
versar com as pessoas. Te-
mos clientes que nos acom-
panham ao longo desses 30
anos e o laco de confianca
é tdo grande que ainda tra-
balhamos com aquele antigo
crediario. O mais curioso é
que nesses 30 anos nds nun-
cativemos nenhum calote”.

O atendimento mais pro-
ximo e acolhedor proporci-
onado pelas pequenas livra-
rias de bairro é o que leva
a artesd Maria Del Mar, 55
anos, a cultivar o habito de
visitar as livrarias locais das
cidades por onde ela viaja.
Em visita a Belém, a espa-
nhola conta que pesquisou
na internet uma livraria pro-
xima de onde ela estava hos-
pedada e, rapidamente, esta-
va diante das mais variadas
obras e classicos da literatu-
ra brasileira. “Eu ndo gosto
muito das livrarias de shop-
ping, entdo eu busco sempre
as pequenas livrarias da ci-
dade mesmo. Sempre que eu
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viajo, visito uma biblioteca e
uma livraria”, conta, ao rela-
tar que viaja pelo mundo ha
mais de 30 anos. “Como eu
viajo sempre sozinha, o livro
€ o meu amigo”.

Ja tendo apreciado a obra
de Jorge Amado em espa-
nhol, agora, em Belém, Ma-
ria Del Mar aproveitou para
buscar um livro do autor bra-
sileiro em sua lingua origi-
nal, o portugués. “Quando a
gente 1é na lingua, consegue
aprender mais o portugués.
Entio é muito bom poder
conhecer os livros dos auto-
res dos paises que se visita e
aqui vocé consegue conver-
sar com o vendedor, pedir
uma indicaco. E um espaco
mais afetivo”.

Os lagos criados com os cli-
entes amantes dos livros foi
um fator decisivo para que
o livreiro Wagner de Lima
Alonso decidisse manter a Li-
vraria Solar do Leitor em um
momento de grande mudan-
ca. Ele lembra que a livraria
surgiu ha 20 anos, com uma
banquinha de livros didaticos
instalada dentro de um colé-
gio particular de Belém. Na
época, Wagner era estudan-
te do curso de administracdo
e 0 seu pai era professor no
colégio. “Eu fui até a direto-
ria, fiz a sugestdo e eles au-
torizaram que eu usasse uma
area de circulacdo do colégio,
onde nods colocavamos uma
mesinha com os livros todos
os dias e, no final do dia, a
gente encaixotava e guardava
emumasala”,

HISTORIA

Com o foco nos livros di-
daticos, a pequena banqui-
nha foi crescendo e foi pos-
sivel instalar a livraria em
uma sala dentro do colégio.
Com a expanséo, foi possi-
vel comecar a trabalhar tam-
bém com livros da drea de
humanas, segmento no qual
a livraria é especializada até
hoje. Quando ja ocupavam
um espaco de dois andares e
tinham mais de 10 mil titu-
los de diferentes editoras, a
escola decidiu néo trabalhar
mais com o sistema de livros
didaticos e a Solar do Leitor
decidiu sair do colégio.

Foi 0 momento em que
Wagner e o pai até pensa-

e

ram em fechar a livraria, mas
o pensamento nos clientes
fiéis fez com que eles re-
sistissem. “Quando a gente
saiu do colégio pensamos em
desistir, ficamos com medo
pensando se seria possivel
sustentar a livraria. Passa-
mos a manter a livraria em
um modelo bem mais enxu-
to, o faturamento caiu para
um terco do que era, mas

a gente pensou nas pesso-
as que tinham a gente como
referéncia. Nio sio muitas,
mas existem”, lembra Wag-
ner. “Tem um cliente que
compra livro na livraria des-
de os 11 anos de idade e a
gente pensava nisso, nessas
pessoas. A gente sentiu que
tinha uma responsabilidade,
que ndo podiamos simples-
mente fechar. Tem pessoas

que gostam de livros que a
gente escolhe ter na livraria”.

Ha cinco anos a livraria
funciona no bairro do Telé-
grafo, proximo a Universida-
de do Estado do Para (Uepa),
em um prédio que, na par-
te de cima, é a casa do pai
do Wagner. “Para ndo fechar,
0 meu pai ofereceu o térreo
da casa dele. Ele ndo que-
ria que a gente perdesse esse
contato com as novidades,
com os livros que chegam, a
gente também ia sentir fal-
ta de estar ali proximo dos
livros, mexendo neles, entio
a gente quis manter a livra-
ria porque ¢ um pouco da
nossa vida também”, explica
Wagner, ao afirmar que uma
das caracteristicas das livra-
rias de rua em geral e, natu-
ralmente, da Solar do Leitor
¢ a especializacio em temas
que possibilitam que, muitas
vezes, elas tenham obras que
nio se encontram facilmente
nas grandes redes de livrari-
as, por exemplo.

“Hoje tem muitas edito-
ras nascendo, de nicho, que
ndo sdo feitas por empresa-
rios, mas por pequenos li-
vreiros, geridas por uma, as
vezes duas pessoas e que tem
coisas muito interessantes e
que nio se encontram nas
grandes redes. Claro que a
gente ndo pode abrir mio
dos langcamentos das gran-
des editoras, mas a gente
equilibra o que circula mais
e um trabalho de garimpar
mesmo editoras menores”.

Muito mais que um
pontode venda

A selecdo dos livros que
sio oferecidos na Livra-
ria Ifd também é criterio-
sa. Instalada no bairro do
Marco, a livraria teve inicio
em 2006 em frente a Praca
Batista Campos, onde fun-
cionou por trés anos. De-
pois de um periodo par-
ticipando apenas de fei-
ras literarias, a livraria re-
abriu, em 2017, no bair-
ro do Marco. “A ideia de
colocar a livraria aqui no
bairro do Marco, fora da
areacomercial, é justamen-
te para criar uma interacéo
com acomunidade. Uma li-
vraria ndo € sO um ponto
de venda, mas de encon-
tro, de discussoes, de inter-
cambio de ideais. Uma li-
vraria é um repositorio de
conhecimento”, considera
Juarez Coqueiro, proprie-
tario da Ifa. “As livrarias de
rua tém essa caracteristica
de serem livrarias especia-
lizadas e a Ifa é especiali-
zada em ciéncias sociais e
humanas, além da culturae
literatura negra e religides
de matriz africana”.

O foco das obras selecio-
nadas para a livraria € jus-
tamente o que atrai o seu
principal pablico, formado
em grande parte por acadé-
micos e professores, sobre-
tudo as mulheres. “Hoje a
gente ja percebe uma pro-
ducdo muito maior de li-
vros nessa area do femi-
nismo negro, da literatu-
ra negra, género, sexuali-
dade, religides de matriz
africana e essas publica-
¢Oes fazem parte do nos-
so acervo. E uma livraria
que tem posicionamento.
Por isso o nome If3, de ori-
gem africana”, explica, ao
analisar como tem sido a
busca pela compra de li-
vros nos ultimos meses. “O
que eu tenho notado é que
h4, sim, um grande interes-
se pelos livros, principal-
mente pelo publico femini-
no que hoje é nosso mai-
or frequentador. Mas, é cla-
ro que manter uma livra-
ria é uma resisténcia, prin-
cipalmente no Brasil onde
0 acesso a0 livro e a cultura
ainda é muito elitista”.

RESISTENCIA

A resisténcia também esta
presente cada vez que o li-
vreiro Anderson Kleiton Sa-
les abre a Livraria Relicério,
instalada no bairro da Cam-
pina. Voltado para o seg-
mento de livros usados, o
sebo ja funciona ha 15 anos.
“Muitas vezes eu ja pensei
em fechar o espaco fisico e
manter apenas on-line, mas
néo é aminha cara. Eu gosto
de ter o contato com o clien-
te que vem, conversar sobre
os livros que temos e com
isso, as vezes, nio tem o li-
vro que ele queria, mas ele
acaba levando outro”, conta
Anderson, um dos proprie-
tarios da Relicario. “Mas eu
tenho percebido que as pes-
soas tém procurado mais
depois da pandemia, com
essa situacdo do isolamen-
to. Tivemos um aumento de
10% a 20% na procura com
apandemia”.

Anderson lembra que
trabalha com livros usados
desde o seu primeiro em-
prego, iniciado com 15 anos
em um dos primeiros se-
bos de Belém. Quando ele
saiu deste, decidiu montar
o proprio sebo junto com
uma amiga. Até hoje, a loja
resiste com um grande vo-
lume de titulos de livros.
“Eu trabalho com livro por-
que eu gosto. E um prazer
muito grande paramim”.



