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Com o aumento das ferramentas de busca, midias sociais, blogs e demais
tendéncias da internet, houve uma transformagac no contexto de aquisicao de
servicos e produtos, fazendo com que pessoas e negocios ganhassem espaco,
autonomia e - principalmente - informacao para tomar decisoes e definir o seu
momento ideal de compra.

O que acontecia, antes, era que pessoas nao possuiam acesso ac conhecimento
e informacgoes relevantes sobre um determinado produto/servico, fazendo com
gue a venda dependesse quase 100% da abordagem do vendedor. Porem, hoje,
essa realidade mudou: Existe um mundo de conteudos acessiveis, uma extensa
troca de informacgoes entre consumidores, reviews de produtos e servigos, foruns
etc. E possivel saber TUDO sobre um servico ou produto, antes mesmo de
conversar com a pessca que faz o fechamento do negacio.

Agora, as pessoas decidem o que e quando querem comprar algo, ou contratar
um servigo. Portanto, o foco do Marketing Digital precisa ser a geragao de
interesse. Isso se torna ainda mais essencial para o caso de escritorios de
advocacia ou advogados autonomos.
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